
«Информация и ее распространение – это основа страхового бизнеса».
Джон Джулиус Ангерштейн, первый председатель комитета ЛлойдаСтраховаягазетаNEW
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Местные новости Актуально

- Иван Алексеевич, в 
чем главное преимущество 
вашего основного продукта 
– КИАС?

- КИАС – это Корпора-
тивная информационно-
аналитическая система, ко-
торая состоит из ядра, то есть 
стандартного программного 
обеспечения для страхов-
щиков, и так называемого 
«окружения ядра». В ядро 
входят базовые средства 
ведения страхового, бух-
галтерского и хозяйствен-
ного учетов,формирования 
отчетности, а также инте-
грационные механизмы для 
взаимодействия с внешни-
ми системами (ВСС, РСА, 
НССО и т.п.). Кроме этого, 
используя средства настрой-

ки «окружения ядра», к КИАС 
можно добавлять множество 
опций, которые каждый кли-
ент конструирует исходя из 
специфики своего бизнеса. 
Наша система настолько уни-
версальна, что большинство 
нововведений не требуют 
ее кардинальной ломки или 
доработки в случае регуля-
тивных или законодательных 
изменений. Достаточно, как 
говорится, просто поставить 
две галочки. Если же из-
менения носят достаточно 
глобальный характер, то мы 
стараемся сделать это за-
благовременно и так, чтобы 
наши клиенты не испытали 
трудности при переходе на 
какие-то новые стандарты.    

- А какова, на ваш взгляд, 
главная тенденция в сфере 
ИТ-технологий в последнее 
время?

- Я бы сказал, что это бы-
строта изменений. Это каса-
ется как необходимости вне-
дрять новые ИТ-решения по 
требованиям регулятора, так 
и оперативности в их внедре-
нии и более быстрой реакции 
на возникающие трудности. 
Есть и другая причина уско-
рения процессов цифровиза-
ции отрасли. Как говорится, 
аппетит приходит во время 
еды. Внедрив КИАС, клиен-
ты получают такой большой 
пласт новой информации о 
бизнесе, а главное – возмож-
ность его контролировать 
и анализировать в онлайн-
режиме, что естественным 
образом возникает потреб-
ность в автоматизации дру-
гих процессов, которые ранее 
считались менее важными. 
КИАС высвобождает время и 
человеческие ресурсы, что в 
конечном итоге сказывается 
на эффективности бизнеса в 
целом. Возможности КИАС 
настолько широки, что даже 
мы как разработчики иногда 
бываем удивлены, каким об-
разом наши клиенты смогли 
ее использовать для автома-

тизации какого-то сегмента 
своего бизнеса.

- В связи с этим возни-
кает вопрос о готовности 
персонала страховщика к 
внедрению КИАС. Требу-
ется ли какое-то допол-
нительное обучение или 
подготовка?

- В нашей компании прак-
тикуется создание выездных 
бригад, когда специалисты, 
что называется, на месте по-
могают внедрять ИТ-продукт 
и проводят обучение по его 
настройке и использованию. 
Стоит отметить, что, как 
правило, ИТ-подразделения 
страховщиков обладают ка-
драми весьма высокого про-
фессионального уровня и 
им не требуется большого 

времени для приобретения 
навыков работы с КИАС. 
А с точки зрения рядового 
пользователя интерфейс 
приложений достаточно про-
зрачен и не требует каких-то 
излишних компетенций для 
его освоения. Для решения 
рабочих вопросов в процессе 
внедрения и использования 
КИАС в нашей компании есть 
довольно сильная служба 

поддержки. Этот технический 
центр помогает справиться 
со стандартными вопросами, 
возникающими в процессе 
внедрения КИАС, а кроме 
того аккумулирует поступаю-
щие запросы и в случае воз-
никновения какой-то систем-
ной ошибки или проблемы 
выходит на разработчиков в 
целях их устранения. 

- Насколько велика роль 
госрегулятора во внедре-
нии ИТ-систем в страхо-
вании?

- ЦБ как главный орган 
надзора в страховании яв-
ляется, пожалуй, основным 
стимулятором изменений 
существующих ИТ-решений и 
внедрения новых. Наглядный 
пример – XBRL, который как 
бы внедрен с 2017 года, но 
все это время идет непре-
рывный процесс доработки. 
Если мы сначала пытались 
моментально реагировать на 
каждое изменение, то теперь 
пришли к выводу, что разу-
мнее вносить изменения по 
итогам какого-то временного 
интервала или периода, чтобы 
дать клиентам обновленную и 
работоспособную версию 
ИТ-решения. Ну и, конечно 
же, мы не просто реагируем 
на вносимые изменения, а 
пытаемся играть на опере-
жение, предвидя будущие 

нововведения. Наши специ-
алисты напрямую общаются 
с участниками фокус-групп, 
которые формируют надзор-
ные и регулятивные органы в 
сфере ИТ-решений.

- Скажите,  кто больше 
заинтересован во внедре-
нии цифровых технологий: 
менеджмент или собствен-
ники компаний?

- Я бы не стал столь ка-
тегорично ставить вопрос, 
заинтересованы все стороны. 
Особенностью КИАС являет-
ся то, что из нее невозможно 
что-то удалить или подпра-
вить, система делает бизнес 
полностью прозрачным. Поэ-
тому собственники компаний 
при желании могут иметь 
реальную картину бизнеса 
чуть ли не в онлайн-режиме. 
Для этого есть технические 
решения и им не нужно об-
ращаться к менеджменту за 
информацией о положении 
дел в компании, ее можно 
получать напрямую.  И кстати 
многие из наших клиентов 
этим пользуются. Для их 
удобства мы даже разрабо-
тали специальный функцио-
нал – отчеты по расписанию, 
которые формируются авто-
матически и отправляются на 
электронную почту собствен-
нику компании. В данном 
случае влияние менеджмен-
та, желающего приукрасить 
ситуацию или скрыть про-

блемы, исключено.
- Насколько система 

КИАС является защищен-
ной от внешнего вторжения 
или внутреннего взлома?

- При желании любую 
систему можно взломать, но 
в КИАС все действия пользо-
вателей протоколируются и 
существует многоуровневая 
система доступа, поэтому 
найти источник проблем, 
допустим, внутри компании 
будет не сложно. С другой 
стороны, сохранность дан-

ных, находящихся в КИАС, 
обеспечивается такими ин-
фраструктурными решения-
ми, как организация регуляр-
ного бэкапирования данных, 
настройки standby-серверов, 
кластеризация и т.п. Но это 
решение принимают уже 
сами наши клиенты.

- Ваши специалисты 
неоднократно утвержда-
ли, что иностранные ИТ-
решения невозможно при-
менить в России в силу раз-
личий в законодательной и 
прочих сферах.  При этом у 

вас есть удачные примеры 
сотрудничества с казах-
станскими страховщиками. 
Но ведь между нашими 
странами тоже есть раз-
личия.  Как вам удалось их 
преодолеть? 

- Российское и казахстан-
ское законодательства в об-
ласти страхования довольно 
схожи. Хотя, конечно же, есть 
и различия. Необходимо от-
метить, что именно специфи-
ка российского страхового 
учета в условиях регулярно 
меняющихся требований по-
требовала от нас реализации 
таких богатых механизмов 
настройки системы, которые 
сейчас позволяют нам доста-
точно легко поддерживать в 
том числе и специфику учета 
в Казахстане. А, что касает-
ся технологий иностранных 
компаний, то, на мой взгляд, 
они не приживаются в России 
в первую очередь по при-
чине той самой российской 
специфики, которая требует 
слишком больших затрат на 
ее поддержку и, что немало-
важно, на ее сопровождение 
в условиях постоянно меняю-
щихся правил игры.

- Расскажите о   ближай-
ших планах компании?

- Да, наша компания не 
стоит на месте и активно 
развивается. Мы постоянно 
предлагаем новые сервисы 
и продукты для наших кли-
ентов. Так, в следующем году 
мы планируем представить 
новые редакции КИАС. Во-
первых, это редакция КИАС: 
ИПСК – интеграционная плат-
форма страховой компании, 
предназначенная для агрега-
ции данных из разрозненных 
учетных систем страховщи-
ков (актуально для страхов-
щиков, в ходе развития ко-
торых в ИТ-инфраструктуре 
сложился целый «зоопарк» 
приложений), во-вторых, это 
НССО-кейс, представляющий 
специальную конфигурацию 
КИАС, включающую весь не-
обходимый функциональный 
набор для учета договоров 
ОСОПО/ОСГОП и интегра-
ции с сервисами НССО (ак-
туально для страховщиков, 

специализирующихся на со-
ответствующих видах). На-
деемся, что эти продукты 
позволят нам привлечь новых 
клиентов. И, конечно же, мы 
не забываем о существую-
щих клиентах и продолжим 
не только повышать качество 
обслуживания, но и также 
представлять им наши новые 
решения.

http://lspro.inslab.ru, 
+7 (499) 393-30-10

ЦИФРОВИЗАЦИЯ СТРАХОВОГО 
БИЗНЕСА: АППЕТИТ 
ПРИХОДИТ ВО ВРЕМЯ ЕДЫ
Современную экономику невозможно представить без цифровых технологий. 
Не исключение и страховой бизнес. Безусловным лидером в области ИТ-
решений в этой отрасли является КИАС, разработанная ООО «Лаборатория 
страхования». Внедрением и сервисным обслуживанием КИАС у конечных 
пользователей занимается дочерняя компания – ООО "ЛС-про". С ее генераль-
ным директором Иваном Венедиктовым наш собственный корреспондент в  
г. Москва Арсентий СУББОТИН беседует о развитии рынка и его тенденциях.

...используя средства настройки «окружения ядра», к 
КИАС можно добавлять множество опций, которые каж-
дый клиент конструирует исходя из специфики своего 
бизнеса...

Особенностью КИАС является то, что из нее невозможно 
что-то удалить или подправить, система делает бизнес 
полностью прозрачным. Поэтому собственники компаний 
при желании могут иметь реальную картину бизнеса чуть 
ли не в онлайн-режиме.

КИАС высвобождает время и человеческие ресурсы, 
что в конечном итоге сказывается на эффективности 
бизнеса в целом.

В игре приняли участие 
студенты Института управ-
ления, экономики и финансов 
Казанского федерального 
университета. Игроки, имея в 
наличии условный начальный 
капитал и занимаясь бизне-
сом, должны были его приу-
множить при максимальном 
использовании инструмен-
тов страхования. Например, 
страхования имущества и от 
несчастного случая, ОСАГО, 
КАСКО и ДМС. В общем, всё 
как в жизни. Показатели для 
определения лучших игроков 
определялись по итоговым 
величинам активов, доходов 
и накоплений. Три часа состя-
заний выявили из тридцати 
человек трёх призёров. Это 
Рената Карамова, Олеся 
Лукиных и Динара Вязьмина. 
Именно они поедут на фи-
нальный тур, которой пройдёт 
в Москве в декабре этого 
года и выявит самых финан-
сово грамотных студентов со 
всей России. 

А накануне, 19 сентября   – 
страховщики, преподаватели 
и эксперты – обсудили про-
блемы и будущее российского 
страхования. Элла Платонова, 
вице-президент ВСС, обо-
значила современные тренды 
развития национального стра-
хового дела: защита жилья в 
свете чрезвычайных ситуаций, 
сокращение субъектов рынка 
с одновременным усилением 
концентрации федеральных 
СК – Топ-20  из 185, которые 
и  делают на сегодня 80% сбо-
ров. В продолжение сказанно-
го Элла Леонтьевна отметила, 
что пять лет назад их было 420, 
а сегодня в 54 регионах во-
обще нет местных страховых 
компаний.

 Если брать по видам, 
то происходит уменьшение 
страхования жизни на 11%  
после пятилетнего взрывного 
роста, ползут вверх кривые 
показателей по страхованию 
от несчастного случая, ДМС, 
моторным видам, где падает 

убыточность. А значит, растёт 
прибыль. 

А что нужно сделать стра-
ховому сообществу, и что не 
всегда и не у всех вызывает 
прилив оптимизма?... Компа-
ниям предстоит увеличение 
уставных капиталов, хотя и 
растянутое во времени; на-
чинается внедрение новой 
модели финансовой устой-
чивости (на период 2021-2025 
годы), также  будет сокраще-
но время подачи финансовой 
отчётности; внедряются базо-
вые стандарты СРО. 

Кроме того, намечена па-
спортизация страхового про-
дукта, а к 2029 году регулятор  
обещает достичь стопроцент-
ной надёжности оставшихся 
страховых организаций. На-
конец, необходимо принять 
кодекс профессиональной 
этики - свой или присоеди-
ниться к варианту ЦБ. 

Но всё-таки главным 
вопросом, которому было 
уделено больше всего вре-

мени на конференции, стало 
страхования жилья во ис-
полнение закона № 320 от 
03.08.18. Речь идёт о новом 
подходе правительства РФ 
по наделению регионов пра-
вом самим разрабатывать 
программы восстановления 
жилья после ЧС с использо-
ванием разных механизмов, 
в том числе и добровольно-
го страхования. В Москве 
уже с 1995 года в платёж-
ках по ЖКХ есть строчка 
о страховании квартиры с 
очень небольшими суммами  
–100-300 рублей. Сумма же 
страховых выплат будет от 
300 до 500 тысяч рублей в 
зависимости от субъекта. 
Цифры рассчитываются на 
основе оценок Минстроя. 
А выплаты при этом на-
мечаются из нескольких 
источников. При этом доля 
субъекта в обязательном 
порядке передаётся в РНПК 
для перестрахования. 

Окончание на 2-й стр.

ПРЕДЕЛ РИСКА
Так называлась Деловая игра по повышению финансовой грамотности 
в сфере страхования – Отборочный этап Межрегионального турнира по 
финансовой грамотности. Она прошла 20 сентября 2019 года в Казани в 
рамках Межрегиональной конференции по развитию страхования в субъ-
ектах России и вопросам деятельности страховых организаций «Вызовы и 
перспективы развития страхования в России». Организаторами мероприятия 
выступили ВСС, СС РТ и КФУ. 
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В конце сентября 2019 года, на совещании Союза стра-
ховщиков Татарстана, был избран новый президент 
ССТ. Им стала директор Казанского филиала ПАО 
«САК «ЭНЕРГОГАРАНТ» Екатерина Семенова.

Члены ССТ поздравляют Екатерину Петровну с от-
ветственным назначением, желают успешной работы 
на новом поприще, воплощения в жизнь намеченных 
планов, которые будут способствовать еще большему 
сплочению страховых компаний республики.

Интервью с новым  руководителем  
читайте в ноябрьском номере газеты.

В ССТ новый руководитель



ож и в л ё н н о й  д и с -
куссии с большим 
количеством вопро-
сов и мнений. Где 
краеугольным кам-
нем стало мнение 
специалистов о том, 
что, с одной стороны, 
это ещё один обяза-
тельный вид (ОСАГО 

для дома) под-
толкнёт ответ-
ственных хозя-
ев обратиться к 
последующему 
коммерческому 
страхованию. А, 
с другой сторо-
ны, неподготов-

ленное и с малым, если не 
сказать, символическим 
покрытием мероприятие мо-
жет лишь дискредитировать 
саму идею защиты дома 
или квартиры при помощи 
страховки. Но в чём были 
единодушны все участники 
обсуждения, так это в том, 
что необходима огромная 
и кропотливая работа по 
разъяснению среди населе-
ния идеи страхования в том 
числе о способе экономии 
государственного бюджета 
при пожарах и наводне-
ниях. И здесь поднятие на 
новый уровень финансо-
вой грамотности не только 
молодёжи, но и нынешних 
фигурантов  страхового 
рынка – от агентов до ге-
неральных директоров, от 
преподавателей до спе-
циалистов – становится 
ещё более актуальным и 
востребованным.        

Алла БЕЛЯЕВА
Игорь СОЛОВЬЕВ

Окончание.  
Начало на 2-й стр.

Программа стартует, пре-
жде всего, в пилотных ре-
гионах Дальнего Востока. 
По словам Ирины Квасо-

вой, заместителя начальника 
управления методологии 
имущественного страхования 
физических лиц ВСС, в Рос-
сии застраховано всего 8% 

жилья. А вот по 
комментариям 
представителя 
МЧС, в РТ каж-
дый год 30-40 
млн рублей вы-

деляется на жильё после 
ЧС.

Многострадальный во-
прос о страховании жи-
лья стал причиной очень 
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ПРЕДЕЛ РИСКА Страховой Бизнес Форум 
«Вызовы года 2019»

СТРАХОВАЯгазетаNEWРоссийское независимое информационно-аналитическое издание        

16-18 сентября в г. Сочи, в Swissotel Sochi Kamelia 5* состоялся VI Ежегодный 
Страховой Бизнес Форум «Вызовы года 2019». Это значимое профессио-
нальное мероприятие, которое ежегодно собирает более 100 участников 
из России и стран СНГ: руководителей и топ-менеджеров российских и за-
рубежных страховых, перестраховочных и брокерских компаний, ведущих 
экспертов, представителей профессиональных объединений - участников 
страховой отрасли.

VI Форум кардинально 
отличался от проводимых 
ранее и включал в себя три 
конференции: «МСФО (IFRS) 
17. Hard skills для ответствен-
ных актуариев»; «Financial 
challenges: новации оценки 
финансовой устойчивости, 
подготовка к МСФО (IFRS) 
17»; «Сorporate insurance. Фо-
кус на BI, D&O,PD and ect».

Основной темой пер-
вых двух конференций стал 
Международный Стандарт 
Финансовой Отчетности 17 
(МСФО или IFRS) и его влия-
ние на финансовые и актуар-
ные функции страховщиков. 
Участники обсудили роль и 
задачи актуария при вне-
дрении МСФО 17, подход к 
оценке влияния стандарта 
на показатели финансовой 
отчетности, информацион-
ные ресурсы доступные для 
его внедрения, практические 
вопросы внедрения, планы 
и роль Гильдии Актуариев, 
методологию присвоения 

рейтингов надежности стра-
ховых компаний, разобрали 
несколько актуальных Case-
study по общему страхованию 
и страхованию жизни.

Перед участниками со 
своими презентациями вы-
ступили: Ирина Мельникова, 
«Банк России»; Владимир Но-
виков, «Ассоциация гильдии 
актуариев»; Татьяна Пихнов-
ская, PricewaterhouseCoopers; 
Алексей Янин, «Эксперт 
РА»; Юрий Галушко, KPMG; 
Марина Сотова, страховая 
компания «Цюрих надеж-
ное страхование»; и Геор-
гий Белянкин и Сергей 
Чулков,«Объединенная кон-
салтинговая группа». Участ-
ники положительно отметили 
выступления Карлоса Ароха, 
сертифицированного актуа-
рия из Швейцарии с Case-
study по страхованию жизни, 
и консультантов из Франции 
Эллисон Леч-Белински и 
Георгия Аструз по структу-
рированию параметров и 

определению рисковой по-
правки. Большой интерес 
вызвало обсуждение новой 
концепции оценки финансо-
вой устойчивости страховых 
компаний и практических 
аспектов ее применения. С 
комментариями по этому во-
просу выступил Илья Смир-
нов, «Банк России».

Конференция «Сorporate 
insurance.  Фокус на BI , 
D&O,PD and ect»была полно-
стью посвящена подробному 
рассмотрению практических 
кейсов по страхованию от 
перерыва в предпринима-
тельской деятельности (BI) и 
страхованию ответственно-
сти директоров и должност-
ных лиц (D&O).

При рассмотрении страхо-
вания BI большое внимание 
было уделено вопросам про-
дажи продукта, условиям и 
расчету страховой суммы, 
ключевым аспектам уре-
гулирования убытков PD/
BI, расчету размера возме-

Агрострахование

По его словам, «этот эф-
фект достигнут после при-
нятия изменений в закон о 
господдержке в сельском 
хозяйстве, которые позво-
ляют в регионах строить 
программу защиты рисков, 
выбирая самые актуальные 
риски или вообще страхо-
ваться от одного риска. Кро-
ме того, снижению премий 
способствовало введение 
франшиз при заключении до-
говора страхования. В итоге 
охват страхованием клина 
увеличился при одновремен-
ном снижении поступления 
премий в расчете на один 
договор».

Факт снижения средних 
тарифных значений по до-
говорам страхования с го-
споддержкой для аграриев в 
текущем году признала и за-
меститель министра сельско-
го хозяйства Елена Фастова, 
выступая на круглом столе в 
рамках агропромышленной 
выставки «Золотая осень-
2019».

В ходе выступления она 
привела данные о том, что с 
начала 2019 года охват по-
севов страхованием вырос с 
0,8% до 3,3% (застрахованная 
площадь посевов составляет 
2,6 тыс. га). При этом лимит 
федерального бюджета на 
агрострахование в 2019 году 
увеличился с 869 млн рублей 
до 1,490 млрд рублей. «Если 
проанализировать эти циф-
ры, выяснится, что прирост 
застрахованных площадей 
оказался больше, чем уве-

личение лимита госсубсидий. 
Это дает основания пред-
положить, что страхование 
стало дешевле. Мы хотели 
достигнуть этой цели, когда 
поддержали изменения в за-
кон о господдержке сельхоз-
производителей», - сказала 
Фастова.

Оттолкнулись от дна
По мнению Фастовой, в 

2018 году агрострахование с 
господдержкой в РФ «достиг-
ло дна». «Сельхозпроизводи-
тели не хотели страховаться, 
а страховщики не хотели 
страховать. Когда Минсель-
хоз проанализировал итоги 
прошлого года по агростра-
хованию, стало понятно, что 
цифры охвата страхованием 
с господдержкой посевных 
площадей находятся в преде-
лах арифметической погреш-
ности - менее 1%. Стала 
очевидна необходимость 
принятия мер по активизации 
страхования с господдерж-
кой. Были внесены поправ-
ки в закон о господдержке 
сельского хозяйства, кото-
рые отменяли порог призна-
ния утраты урожая, вводили 
франшизы и позволяли стра-
ховать группы рисков и от-
дельные риски по договору с 
господдержкой. Сейчас идет 
работа по страхованию ози-
мых, и я надеюсь, что здесь 
у нас тоже будут неплохие 
результаты», - предположила 
Елена Фастова.

При этом заместитель 
министра добавила, что Мин-

сельхоз не удовлетворяется 
достигнутым: «у нас более 
амбициозные планы». «В 
целом в системе агростра-
хования с господдержкой 
участвуют в текущем году 50 
регионов. С оставшимися 30 
регионами, которые еще не 
присоединились, предстоит 
работать», - отметила она.

По данным, приведенным 
Фастовой, в число лидеров 
по страхованию посевов с 
господдержкой вошли в 2019 
году Омская, Воронежская, 
Самарская и Тамбовская 
области.

В страховании животных 
ситуация изначально была 
лучше, чем в страховании 
посевов, считает она. Доля 
застрахованного поголовья 
составляла в 2018 году 13%. 
В 2019 году начисленная 
премия по договорам стра-
хования сельхозживотных 
увеличилась вдвое, охват 
страхованием поголовья 
вырос до 3,7 млн условных 
голов. В числе лидеров это-
го года в субсидируемом 
агростраховании животных 
- такие регионы, как Во-
ронежская, Тамбовская, 
Пензенская, Белгородская 
области - регионы, лидирую-
щие в производстве мяса 
в РФ.

Сельхозущерб на 11,5 
млрд рублей в 2019 году 

не был застрахован
Общий ущерб от чрез-

вычайных ситуаций (ЧС) 
российским аграриям в 2019 

Снижение тарифа 
с господдержкой
Средний тариф в агростраховании с господдержкой снизился 
на 30-35% за 9 месяцев года 2019 года, сообщил президент На-
ционального союза агростраховщиков (НСА) Корней Биждов.

- Игорь Викторович,какие 
тенденции Вы видите на 
международном рынке пе-
рестрахования? 

– 2020 год несет для 
страхового сектора, как 
определенные плюсы, так 
и минусы.Среди плюсов 
можно отметить то, что суве-
ренный рейтинг России был 
поднят рейтинговым агент-
ством Fitch, соответствен-
но – этим агентством были 
подняты рейтинги многих 
национальных компаний, и 
государственных, и частных.  
Страховой рынок продол-
жает свое развитие, растут 
агентские сети, продолжа-
ется рост капитализации 
и резервов у крупнейших 
игроков рынка, финансовые 
результаты у значительного 
количества компаний по-
зитивны.

Если говорить о мину-
сах, то по-прежнему сильно 
влияет геополитика. Запад-

ные компании начинают дви-
гаться в сторону поддержки 
американских санкций, что 
может быть довольно непри-
ятно для крупных российских 
цедентов, чьи программы 
в основном размещают-
ся на европейском рынке. 
Если европейские компании 
займут такую же позицию, 
как американские, то это 
существенно сузит рынок 
перестрахования, но, в то же 
время расширит возможно-
сти РНПК и локальных пере-
страховщиков.

- Как это может отраз-
иться на российском рынке 
перестрахования? Что Вы 
ожидаете увидеть в период 
возобновления, работая 
здесь, в России?

– Мы видим, что на рос-
сийском рынке продолжа-
ется концентрация бизнеса, 
уход игроков, которые мало 
капитализированы. По реше-
нию регулятора к 2022 году 

страховые компании должны 
будут увеличить капитал до 
300 млн рублей, и многим 
компаниям не удастся это 
сделать. 

Также стоит отметить, что 
некоторые сегменты россий-
ского рынка все еще убыточ-
ны для перестрахования, на-
пример, космос и авиация. В 
них мы ожидаем повышения 
цен, примерно на 20-30%. 
Для клиентов это плохо, но 
негативные результаты не 
оставляют шансов для стра-
ховщиков и перестраховщи-
ков поддерживать убыточный 
бизнес. 

- На Ваш взгляд, какие 
компании могут уйти с рос-
сийского рынка перестра-
хования или, наоборот, 
прийти? 

– Пока не ожидаю значи-
тельных изменений в панели 
перестраховщиков, рабо-
тающих в России. Ждем 
получения лицензии на пе-

рестраховочную деятель-
ность дочерней индийской 
компании ДжиАйСи Ре, воз-
можно создание и дочерних 
китайских, в первую оче-
редь, перестраховочных 
компаний.  

- Какие у Вас ожидания 
от Ноябрьских Деловых 
Встреч перестраховщи-
ков?

– Ожидания самые по-
зитивные, настрой деловой. 
Хочется по максимуму ис-
пользовать возможности НДВ 
с целью роста бизнеса, укре-
пления сотрудничества по 
перестрахованию с текущим 
партнерами, поиск новых 
клиентов, удовлетворения их 
ожиданий в качестве предо-
ставляемых услуг и размеров 
перестраховочной емкости. 
Пользуясь случаем, хочется 
пожелать все участникам 
НДВ успехов, прибыльной и 
эффективной работы в новом 
2020 году.

ПЕРЕСТРАХОВАНИЕ: РЕАЛИИ И ПЕРСПЕКТИВЫ
20-21 ноября в бизнес-центре «Новая площадь» пройдут XVIII Ноябрьские 
Деловые Встречи перестраховщиков – основное деловое пространство в 
России, где представители российских и зарубежных страховых, перестра-
ховочных и брокерских компании встречаются и проводят переговоры. 
Организационный комитет Встреч провел серию интервью с участниками 
рынка, где спросил про ситуацию в перестраховании, их прогноз на грядущий 
2020 год и ожидания от Встреч. Первое интервью дал Игорь Викторович 
Алексеев, заместитель директора департамента перестрахования СПАО 
«Ингосстрах».

мнение специалиста

щения, типичным ошибкам 
аджастеров. На обсуждении 
выступили: Михаил Васи-
льев, страховой брокер Willis 
СНГ; Алексей Лебедев, «Мэ-
тьюс Дэниел Интернэшнл 
(Рус)», Влад Прикмета, BTVK 
Advisory; Сергей Букреев, 
KLR; Владислав Тимофеев, 
РНПК; и Рашид Сахапов, 
«Марш - страховые броке-
ры».

В проведении круглого 
стола по D&O приняли уча-
стие: Павел Шапцев, «Союз 
Страховых Экспертов и Ад-
жастеров» и «АЙСЛЭБ»; По-
лина Кондратюк, Lawbureau; 
Елена Толмачева, страховая 
компания «Цюрих надежное 
страхование»; Владимир 
Кремер, международная 
страховая компания AIG. 
Были рассмотрены вопросы 
по юридической практике, 
предстраховой оценке ри-
сков, урегулированию убыт-
ков, примеры разумных и 
неразумных расходов.

Страховой Бизнес Форум 
«Вызовы года 2019» про-
ходил при поддержке «Объ-
единенной консалтинговой 
группы», «Союза Страховых 
Экспертов и Аджастеров», 
страхового брокера Willis 
СНГ, KLR и «АЙСЛЭБ».

Подробную информацию 
о форуме «Вызовы года 
2019», презентации спикеров 
и аудиозапись мероприя-
тия можно найти на сайте:  
www.ins-df.com.

Алевтина СОРОКИНА

году достиг 11,6 млрд рублей, 
привела данные Фастова. Из 
этого ущерба практически 
ничего не было застрахо-
вано, сказала она. «Учиты-
вая наши климатические 
условия, следует понимать: 
чрезвычайные ситуации есть 
и будут. Мы видим, что ситуа-
ция лучше не становится, со-
ответственно, нужно думать, 
как застраховать субъекты от 
подобного ущерба», - сказа-
ла Фастова.

Она напомнила, что с про-
шлого года в РФ действует 
новый порядок возмещения 
ущерба, полученного агра-
риями при чрезвычайных 
ситуациях. (Согласно по-
становлению правительства, 
хозяйства, не страховавшие 
свои риски, могут рассчиты-
вать на бюджетную компен-
сацию в пределах 50% от 
объема ущерба. На полное 
возмещение аграрии могут 
рассчитывать с учетом по-
лучения страхового возме-
щения).

Глава НСА в ходе беседы 
с агентством напомнил, что 
«представители региональ-
ных властей Приморского 
края по итогам ЧС этого 
года ходатайствовали перед 
правительством РФ о пре-
доставлении их аграриям 
100%-ной компенсации в 
2019 году в виде исключе-
ния, обещали начать адек-
ватно страховать агрориски 
с 2020 года».

«В течение ближайших 
двух лет система агростра-
хования России должна 
принять на себя основные 
убытки АПК от стихийных 
бедствий. Это наиболее важ-
ный вывод, который следует 
из состоявшегося обсуж-
дения сельхозстрахования 
на тематическом «круглом 
столе» Минсельхоза Рос-
сии», - подытожил дискуссию 
Корней Биждов.

Финмаркет

В рамках фестиваля де-
партамент страхования и эко-
номики социальной сферы 
12 октября 2019 года провел 
круглый стол «Международ-
ный страховой опыт и рос-
сийская действительность» 
и познавательную игру для 
школьников «Занимательное 
страхование». 

Круглый стол был по-
священ проблемам личного 
страхования. Студенты Фи-
нансового университета в 
своих докладах рассказали 
о проблемах и перспекти-
вах развития системы Обя-
зательного медицинского 
страхования, страховании от 
критических заболеваний, 
Интернет-продажах и многом 
другом. Медицинские услуги, 
оказываемые по полису ОМС 
– вопрос, касающийся каждо-
го россиянина. Вероятно, это 
стало причиной оживленной 
дискуссии, во время кото-
рой прозвучало много новой 

для участников мероприятия 
информации. Всего в кру-
глом столе приняло участие 
более 30 студентов и их на-
учные руководители: доценты 
Н.В. Зозуля и Л.Т. Хужамов, 
старший преподаватель Т.И. 
Попова и преподаватель Д.С. 
Кошкин.

Интерес, проявленный 
студентами к темам научно-
исследовательских работ, 
позволяет предположить, 
что некоторые продолжат их 

разработку. Тем более, что 
тема личного страхования 
касается каждого, а «здраво-
охранение» - это уже не про-
сто направление социальной 
политики, а национальный 
проект.

Познавательная игра 
«Занимательное страхова-
ние» была организована для 
школьников. 20 учащихся из 
Москвы и Коломны отвечали 
на вопросы, связанные со 
страхованием. Вопросы, под-

готовленные доцентом М.А. 
Селивановой и старшим пре-
подавателем А.С. Ермолае-
вой, были довольно сложны-
ми. Большинство ответов на 
вопросы были правильными 
и ребят не поставили в тупик 
такие термины из практики 
страхования, как: мисселинг, 
выгодоприобретатели, бонус-
малус и др. Хорошие знания 
школьников стали результа-
том изучения экономики и 
труда педагогов. 

В заключении мероприя-
тия преподаватели Депар-
тамента страхования и эко-
номики социальной сферы 
рассказали потенциальным 
абитуриентам о перспекти-
вах обучения в Финансовом 
университете, где созда-
ны все условия не только 
для изучения страхования, 
научно-исследовательской 
работы, но и для интересно-
го проведения свободного 
времени.

NAUKA 0+ - новый формат студенческого общения
Высшее образование – это не только лекции и семинары. IX Всероссийский Фестиваль науки NAUKA 
0+, проведенный в Финансовом университете, объединил такие разные форматы, как дружеское 
общение и обсуждение будущей профессии. 
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Общая сумма страховых 
премий и выплат в стране 
по всем видам страхования 
за 1 полугодие 2019 года со-
ставила соответственно 739,7 
и 285,6 млрд руб. (+ 1,08 % 
и + 21,13 % по сравнению с 
аналогичным периодом 2018 
года). Таким образом, рост 
страховых выплат значитель-
но опередил рост страховых 
премий. В отличие от дина-
мики данных за 1 полугодие 
2018 года, когда рост премий 
соседствовал с сокращением 
объема страховых выплат (+ 
13,3% и – 14% по сравнению 
с аналогичным периодом 
2017 года).

Данные о страховой дея-
тельности в Республике Та-
тарстан были представлены 
87 страховщиками, что на 2 
организации меньше про-
шлогодней цифры. Кроме 
этого, у 24 страховщиков 
объем страховых премий 
номинальный и составляет 
менее 1 млн рублей. Стра-
ховые выплаты производили 
80 страховщиков. Из них у 

21 страховой организации 
объемы выплат составляют 
менее 1 млн руб.  Таким 
образом, страховой рынок 
РТ продолжает демонстри-
ровать тенденцию к сокра-
щению количества игроков. 
По критерию деловой ак-
тивности (сумма страховых 
премий свыше 100 млн руб.) 
можно оценить, что в респу-
блике динамично работают 
27 страховых компаний, на 
долю которых приходится 
91,19 % собранных премий.

Сумма собранных стра-
ховых премий в республике 
по всем видам страхования 
за 1 полугодие 2019 года 
составила 12 761,7 млн руб., 
выплат – 5 671,8 млн руб. 
(- 15,51% и + 19,56% соот-
ветственно). Тогда как год 
назад тенденции были прямо 
противоположные – наблю-
дался рост премий на 10,07% 
и падение выплат на 38,44%. 
Относительно общероссий-
ской динамики по сборам, 
региональный рынок идет 
вразрез: страховые премии 

в республике упали на фоне 
хоть и незначительного, но 
все же прироста по стране в 
целом. Темп выплат нарас-
тает, но при этом региональ-
ный рынок несколько отстает 
до общероссийского анало-
гичного показателя на 1,57 
пунктов.

В разрезе видов стра-
хования лидерство принад-
лежит личному страхованию 
(НСиБ и ДМС) с долей 23,21%  
(2 961,6 млн руб.). На второй 
позиции – страхование жизни 
с долей 22,13% (2 823,9 млн 
руб.). По ОСАГО объем пре-
мий по отношению к 1 полу-
годию 2018 года упал более 
чем на четверть – на 26,26 %. 
По этой причине ОСАГО за-
нимает третью строчку с по-
казателем 20,97%. (2 676,25 
млн руб.).

Доля выплат по ОСАГО 
в «общем пироге» продол-
жает играть первую скрип-
ку, тем не менее, снижает-
ся год за годом: 35,05%(1 
987,87 млн руб.) за отчетный 
период,против 40,05% в про-

шлом году и 53,04% в 2017 
году. Коэффициент выплат 
по ОСАГО вырос и составил 
72,07% (аналогичный пршло-
годний показатель 52,06%).

Размер премии по добро-
вольному страхованию ав-
тотранспортных средств КА-
СКО снизился незначительно 
и составил 1 932,96 млн руб. 
При этом, доля сегмента по 
КАСКО выросла более  чем в 
2 раза и достигла 15,15%. Вы-
платы составили 1 181,21 млн 
руб. Коэффициент выплат по 
КАСКО после трехлетнего 
снижения пошел вверх и со-
ставил 61% (51% в 2015 году 
и 43,49% в 2018 году).

По добровольным имуще-
ственным видам страхования 
(исключая КАСКО) наблю-
дается рост премий на 13%  
(2 266,51 млн руб.), выплаты 
выросли значительно – на 
43% (464,12 млн руб.).

По обязательным видам 
личного страхования в Та-
тарстане опять не было за-
ключено договоров.

ТОП-10 страховщиков (ис-

ключая страховщиков жизни) 
за 1 полугодие 2019 года 
собрали 56,82% от обще-
го объема премий, против 
54,58%  в 2018 году и 56,35% 
в 2017 году, а выплатили 
66,26% от общего объема 
выплат, против 68,83% в 
2017 году. Тройка лидеров 
по сбору премий - «Чулпан» 
(11,11%), «АльфаСтрахова-
ние» (9,44%), «Росгосстрах» 
(8,30%).

По выплатам лидиру-
ют «АльфаСтрахование» 
(11,12%), «Росгосстрах» 
(9,29%) и «Чулпан» (8,63%).

По страхованию жизни 
рынок республики концен-
трацию  сбавил. ТОП-5 стра-
ховщиков собрали 75,43% 
страховых премий (-10,60 %). 
Пятерка лидеров претерпе-
ла ряд изменений, как вну-
тренних перестановок, так и 
внешних. Так, «Росгосстрах-
Жизнь» выбыла, а «Капитал 
лайф страхование жизни» 
стал новичком. Возглавляет 
список «Сбербанк страхо-
вание жизни», затем следу-

ют «Чулпан-Жизнь», «ВТБ 
Страхование жизни», «Аль-
фастрахование -Жизнь», 
«Капитал лайф страхование 
жизни».ТОП-5 произвели 
94,24% всех выплат (-0,39 %). 
Безусловный лидер на протя-
жении ряда лет по выплатам 
«Чулпан-Жизнь».

Среди субъектов РФ Та-
тарстан по сборам продол-
жает, хотя и с некоторым 
снижением доли, сохранять 
лидирующую четвертую по-
зицию с показателем 1,73%. 
Уступив первенство, как 
обычно, городам Москве 
(51,59%) и Санкт-Петербургу 
(9,78%) и Московской обла-
сти (3,1 %).

По выплатам республика 
поднялась на одну ступень 
и заняла привычную ей пя-
тую строчку с долей 1,99%, 
уступив первенство г. Москве 
(47,84%), г. Санкт-Петербургу 
(9,16%), Краснодарскому 
краю(2,46%) и Московской 
области (2,41%).

Марина ЛИТВИНОВА

Обзор     

Страховой рынок Татарстана по итогам первого полугодия 2019 года
На 1 июля 2019 года в едином государственном реестре субъектов страхового дела РФ числились 182 страховые компании, 69 страховых брокеров, 12 обществ 
взаимного страхования и 3 перестраховочные компании. За годичный период лицензии лишилась 21 страховая организация. Однако, самым болезненным 
для Татарстана стал отзыв лицензии у страховой компании «НАСКО», долгие годы, являющейся лидером республиканского страхового рынка.
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ИТОГО: 738 441 733,68 183 698 918,24 183 006 104,78 692 813,45 434 780 296,62 206 097 697,98 90 491 369,61 115 606 328,36 228 682 598,64 187 637 316,90 78 276 542,12 554 487,98 6 105 987,322 621 164,059 487 532,232 733 113,951 458 990,45621 062,57 56 958 019,44 30 900 469,82 16 045 179,49 3 667 109,411 598 267,852 050 817,401 961,42 1 488 732,25 1 711 424,08848 444,64 1 173 704,377 840 167,36-686 364,05 8 637 021,1516 363 081,10 14 398 866,63 105 563 652,19 101 588 392,42 2 008 712,57 1 966 547,20
По договорам страхо-
вания на территории 
Российской Федерации 
- всего

738 318 316,89 183 698 918,24 183 006 104,78 692 813,45 434 747 906,00 206 097 601,56 90 491 273,20 115 606 328,36 228 650 304,45 187 637 293,02 78 276 542,12 554 487,98 6 105 987,322 621 164,059 487 532,232 733 113,951 458 990,45621 062,57 56 958 019,44 30 900 445,94 16 013 708,94 3 635 638,861 598 267,852 019 346,851 961,42 1 488 732,25 1 711 424,08848 444,64 1 173 704,377 840 167,36-686 364,05 8 637 021,1516 362 281,33 14 398 866,63 105 472 626,01 101 497 366,24 2 008 712,57 1 966 547,20

Республика Татарстан 
в РФ, % 1,728% 1,537% 1,539% 1,134% 1,647% 1,437% 1,388% 1,475% 1,836% 2,072% 2,469% 0,055% 0,992% 0,253% 0,832% 7,260% 10,589% 1,418% 1,202% 2,994% 0,952% 0,771% 1,478% 0,226% 0,000% 0,667% 0,388% 0,052% 1,047% 1,159% -0,614% 0,372% 0,777% 0,000% 2,630% 2,634% 2,909% 2,108%

 
Республика Татар-
стан (Татарстан) 12 761 153,57 2 823 916,522 816 061,727 854,79 7 161 090,872 961 628,441 256 155,241 705 473,204 199 462,433 887 434,451 932 958,27307,55 60 554,89 6 623,22 78 943,67 198 415,35 154 496,70 8 809,30 684 548,73 925 082,77 152 708,19 28 284,25 23 615,75 4 638,99 0,00 9 933,60 6 640,28 441,94 12 289,09 90 901,99 4 217,05 32 132,96 127 186,820,00 2 776 146,192 676 253,0758 428,93 41 464,19

1 АО СК «Чулпан» 1 417 994,460,00 0,00 0,00 1 064 594,17634 008,49 42 694,61 591 313,88 430 585,68 393 960,40 48 070,27 0,00 0,00 150,41 41 706,98 630,85 0,00 0,00 282 676,47 20 725,43 5 204,03 29,52 0,00 0,00 0,00 0,00 439,76 144,15 18,36 4 553,94 18,30 31 213,35 207,91 0,00 353 400,28 333 130,75 18 132,08 2 137,44
2 ООО  СК «Сбербанк 

страхование жизни»
1 270 312,861 211 739,571 211 739,570,00 58 573,30 58 573,30 58 011,40 561,90 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00

3 АО «АльфаСтрахо-
вание»

1 205 059,150,00 0,00 0,00 700 201,86 225 581,08 52 612,18 172 968,90 474 620,78 456 446,24 259 347,64 0,00 7 810,30 296,61 3 559,07 113,66 0,00 0,00 121 468,53 63 850,44 13 601,48 852,21 120,28 731,93 0,00 2 779,64 556,70 0,00 519,05 8 910,54 -16,66 0,00 4 573,06 0,00 504 857,30 498 117,73 4 591,26 2 148,31

4 ПАО СК «Росгос-
страх»

1 059 407,710,00 0,00 0,00 758 023,84 69 243,41 60 225,60 9 017,81 688 780,43 661 139,34 281 731,88 45,98 0,00 200,00 659,37 11 926,56 0,00 0,00 3 569,56 363 005,99 27 407,47 18 596,59 18 390,56 206,03 0,00 0,00 40,00 0,00 2,20 8 718,19 50,50 19,88 213,75 0,00 301 383,86 300 294,51 509,94 579,41

5 АО «СОГАЗ» 888 550,70 0,00 0,00 0,00 765 244,03 438 300,42 64 697,73 373 602,68 326 943,61 316 770,00 137 773,93 49,88 962,32 2 248,01 10 498,92 879,44 0,00 0,00 153 518,65 10 838,84 8 267,84 248,28 248,28 0,00 0,00 732,96 36,65 157,89 863,02 5 173,79 1 055,25 209,80 1 695,98 0,00 123 306,67 85 927,43 25 066,86 12 312,38
6 САО «ВСК» 610 430,10 0,00 0,00 0,00 464 157,57 184 421,58 151 462,45 32 959,13 279 735,98 251 759,61 203 404,95 0,00 0,00 356,07 4 584,33 49,63 0,00 0,00 14 087,32 29 277,30 10 580,82 1 171,80 1 041,05 130,75 0,00 5,00 2 339,67 0,00 86,25 8 373,74 -1 395,64 0,00 17 395,55 0,00 146 272,53 141 994,05 2 835,79 1 442,69
7 СПАО «Ингосстрах» 450 415,41 0,00 0,00 0,00 291 851,80 50 955,72 29 530,72 21 425,00 240 896,09 215 070,68 152 375,21 0,00 548,14 3 157,86 8 509,36 0,00 0,00 0,00 28 229,78 22 250,33 21 849,64 18,31 18,31 0,00 0,00 988,12 1 168,39 83,70 1 532,98 17 611,44 446,70 0,00 3 975,77 0,00 158 563,60 147 605,44 2 193,97 8 764,19
8 АО «СО «Талисман» 447 852,54 0,00 0,00 0,00 150 403,58 1 517,13 1 517,13 0,00 148 886,45 148 481,55 21 429,23 0,00 360,41 0,00 0,00 122 442,47 122 442,47 0,00 3 044,09 1 205,37 352,04 0,00 0,00 0,00 0,00 4,00 0,00 0,00 26,40 321,63 0,00 0,00 52,87 0,00 297 448,96 297 448,96 0,00 0,00
9 АО «Группа Ренес-

санс Страхование»
406 247,37 0,00 0,00 0,00 112 611,36 7 496,96 5 184,96 2 311,99 105 114,40 103 354,84 98 318,39 0,00 0,00 0,00 121,28 0,00 0,00 0,00 801,03 4 114,15 1 735,20 1 489,56 1 489,56 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 245,64 0,00 0,00 24,36 0,00 293 636,01 285 233,03 181,32 8 221,66

10 ООО «СК «Согласие» 388 302,50 0,00 0,00 0,00 300 526,38 12 830,56 10 243,10 2 587,46 287 695,82 274 693,46 224 540,69 0,00 516,00 101,40 1 742,97 27 275,47 27 275,47 0,00 15 429,01 5 087,91 11 100,39 3 740,58 1 619,60 2 120,98 0,00 18,00 1 338,62 50,20 3 010,44 2 892,42 50,14 312,43 1 589,55 0,00 87 776,12 85 486,94 476,59 1 812,59
11 ООО СК «ВТБ 

Страхование»
376 519,14 0,00 0,00 0,00 375 856,36 293 998,40 253 770,76 40 227,64 81 857,96 42 007,85 5 053,60 0,00 0,00 0,00 160,46 0,00 0,00 0,00 -3 260,03 40 053,82 5 666,27 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 5 666,27 0,00 0,00 34 183,84 0,00 662,78 0,00 614,94 47,84

12 ООО «АК БАРС 
СТРАХОВАНИЕ»

344 239,17 0,00 0,00 0,00 344 239,17 99 378,42 96 994,81 2 383,61 244 860,75 234 633,45 17 429,85 0,00 14 154,10 0,00 333,91 12 186,69 0,00 0,00 17 534,48 172 994,42 10 172,66 0,00 0,00 0,00 0,00 2 772,52 0,00 0,00 341,96 7 058,19 0,00 0,00 54,63 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00

13 ООО СК «Чулпан-
Жизнь»

337 388,40 336 599,47 335 120,81 1 478,66 788,93 788,93 788,93 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00

14 СПАО «РЕСО-
Гарантия»

282 774,57 0,00 0,00 0,00 181 261,51 33 347,25 20 645,46 12 701,78 147 914,27 141 661,20 110 290,10 0,00 0,00 0,00 421,68 195,62 0,00 0,00 4 613,34 26 140,45 4 109,31 1 340,13 490,26 849,87 0,00 0,00 0,00 6,00 0,00 2 763,17 0,00 0,00 2 143,77 0,00 101 513,06 97 903,93 1 449,44 2 159,70

15 АО СК « Армеец» 258 397,21 0,00 0,00 0,00 20 088,19 5 667,23 2 023,88 3 643,35 14 420,97 13 629,12 6 830,39 0,00 0,00 0,00 27,88 0,00 0,00 0,00 2 185,13 4 585,73 686,55 0,00 0,00 0,00 0,00 2,75 0,00 0,00 0,00 667,56 16,24 0,00 105,29 0,00 238 309,01 238 309,01 0,00 0,00
16 АО ВТБ Страхова-

ние жизни
231 477,34 231 262,05 231 262,05 0,00 215,29 215,29 0,00 215,29 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00

17 ООО «Альфа 
Страхование-Жизнь»

202 179,67 200 699,98 200 699,98 0,00 1 479,69 1 479,69 974,06 505,64 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00

18 ООО «СМО «Спа-
сение»

201 825,37 0,00 0,00 0,00 201 825,37 201 825,37 0,00 201 825,37 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00

19 ООО «СК «АК 
БАРС-Мед»

192 742,29 0,00 0,00 0,00 192 742,29 192 742,29 0,00 192 742,29 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00

20 ООО «Капитал 
Лайф Страхование 
Жизни»

178 243,32 149 707,09 149 692,09 15,00 28 536,23 28 536,23 26 553,76 1 982,47 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00

21 ООО  «СК 
«Мегарусс-Д»

167 061,40 0,00 0,00 0,00 166 319,40 24 540,90 24 540,90 0,00 141 778,51 141 778,51 139 549,58 0,00 0,00 0,00 55,81 0,00 0,00 0,00 858,97 1 314,14 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 741,99 741,99 0,00 0,00

22 ООО СК «Сбербанк 
страхование»

130 710,18 0,00 0,00 0,00 130 710,18 116,30 85,00 31,30 130 593,88 118 555,09 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 111,15 0,00 0,00 2 510,50 115 933,44 6 602,12 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 6 602,12 0,00 141,50 5 295,17 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00

23 ООО «СК КАРДИФ» 128 318,12 0,00 0,00 0,00 128 318,12 92 891,02 92 891,02 0,00 35 427,10 5 275,93 5 010,17 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 265,77 28,70 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 28,70 0,00 0,00 30 122,47 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00
24 ООО «РСХБ-

Страхование жизни»
124 179,02 121 804,21 121 804,21 0,00 2 374,81 2 374,81 0,00 2 374,81 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00

25 ООО  «Зетта Стра-
хование»

120 714,59 0,00 0,00 0,00 90 869,35 10 558,62 9 057,30 1 501,32 80 310,73 78 358,90 60 478,87 0,00 0,00 0,00 68,48 132,23 0,00 0,00 3 306,44 14 372,88 1 582,50 11,75 11,75 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 1 568,50 2,25 2,01 367,31 0,00 29 845,24 28 213,93 948,96 682,36

26 ООО «СК СОГАЗ-
ЖИЗНЬ»

115 437,97 114 809,38 114 809,38 0,00 628,59 628,59 628,59 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00

27 ООО СК «Росгос-
страх Жизнь»

100 871,74 97 703,73 97 703,73 0,00 3 168,01 3 168,01 3 037,01 131,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00

28 ООО «Страховая 
компания «Кредит 
Европа Лайф»

97 518,23 0,00 0,00 0,00 97 518,23 97 518,23 97 518,23 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00

Сведения о страховых премиях Республики Татарстан в разрезе страховщиков за январь-июнь 2019 года

Сведения о страховых выплатах Республики Татарстан в разрезе страховщиков за январь-июнь 2019 года
1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 14 15 16 17 18 19 20 21 22 23 24 25 26 27 28 29 30 31 32 33 34 35 36 37 38 39 40

ИТОГО: 285 126 188,13 51 457 960,48 50 969 654,03488 306,46 155 018 740,70 66 886 106,088 695 495,3258 190 610,76 88 132 634,61 79 641 199,0046 021 113,42 353 926,27 2 870 738,83867 439,56 6 631 555,741 221 357,70138 450,83 10 866,77 17 543 009,81 4 132 057,674 247 069,19 1 421 281,18 1 119 586,24 298 268,75 117 397,31 314 869,98 513 128,00 95 216,07 212 912,34 797 002,86 775 261,45 2 152 846,78 2 091 519,65 6 769 694,98 71 879 791,98 71 340 798,69 159 680,44 379 312,84
По договорам страхования 
на территории Российской 
Федерации - всего

285 095 748,28 51 457 960,48 50 969 654,03488 306,46 155 016 289,32 66 886 106,088 695 495,3258 190 610,76 88 130 183,24 79 641 199,0046 021 113,42 353 926,27 2 870 738,83867 439,56 6 631 555,741 221 357,70138 450,83 10 866,77 17 543 009,81 4 132 057,674 244 617,81 1 418 829,81 1 119 586,24 295 817,38 117 397,31 314 869,98 513 128,00 95 216,07 212 912,34 797 002,86 775 261,45 2 152 846,78 2 091 519,65 6 769 694,98 71 851 803,50 71 312 810,22 159 680,44 379 312,84

Республика Татарстан 
в РФ, % 1,989% 2,217% 2,235% 0,271% 1,632% 1,323% 1,321% 1,323% 1,867% 2,008% 2,567% 0,000% 0,000% 0,093% 0,017% 7,494% 54,171% 0,000% 0,943% 3,852% 1,016% 0,788% 0,978% 0,085% 0,000% 6,172% 0,000% 0,132% 1,388% 1,182% 0,000% 0,040% 0,094% 0,000% 2,783% 2,786% 3,244% 2,031%

  Республика Татар-
стан (Татарстан) 5 671 787,56 1 140 679,411 139 355,05 1 324,35 2 530 350,96 885 021,45 114 898,68 770 122,77 1 645 329,51 1 599 360,77 1 181 212,080,00 0,00 807,56 1 150,48 91 530,32 75 000,00 0,00 165 505,90 159 154,43 43 136,59 11 204,47 10 952,31 252,16 0,00 19 432,62 0,00 126,09 2 954,96 9 418,45 0,00 870,41 1 961,75 0,00 2 000 757,191 987 872,485 180,41 7 704,30

1 АО «АльфаСтрахо-
вание» 630 885,71 0,00 0,00 0,00 247 307,19 77 402,98 7 674,53 69 728,45 169 904,21 168 995,90 158 212,46 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 1 325,09 9 458,35 344,41 54,83 54,83 0,00 0,00 7,58 0,00 0,00 0,00 281,99 0,00 0,00 563,90 0,00 383 578,51 382 938,51 640,00 0,00

2 ПАО СК «Росгос-
страх» 526 661,36 0,00 0,00 0,00 328 112,20 4 469,71 4 217,29 252,43 323 642,49 318 494,55 248 247,78 0,00 0,00 807,56 0,00 5 052,73 0,00 0,00 691,94 63 694,54 5 147,94 4 377,47 4 377,47 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 770,46 0,00 0,00 0,00 0,00 198 549,16 198 549,16 0,00 0,00

3 АО СК «Чулпан» 489 418,41 0,00 0,00 0,00 287 736,08 268 002,16 3 870,60 264 131,56 19 733,92 19 723,06 18 359,98 0,00 0,00 0,00 0,00 331,90 0,00 0,00 66,76 964,42 10,86 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 10,86 0,00 0,00 0,00 0,00 201 682,33 199 657,33 2 025,00 0,00

4 АО «Группа Ренес-
санс Страхование» 340 030,55 0,00 0,00 0,00 93 523,64 487,09 414,60 72,49 93 036,55 92 647,50 90 579,31 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 9,15 2 059,04 389,05 389,05 389,05 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 246 506,91 245 966,91 0,00 540,00

5 АО «СОГАЗ» 336 119,61 0,00 0,00 0,00 250 892,65 191 382,66 8 648,25 182 734,41 59 509,99 56 803,82 51 603,39 0,00 0,00 0,00 1,06 0,00 0,00 0,00 3 760,07 1 439,30 1 572,27 95,96 95,96 0,00 0,00 0,00 0,00 126,09 0,00 1 350,22 0,00 870,41 263,49 0,00 85 226,96 78 729,25 2 515,41 3 982,30

6 ООО СК «Чулпан-
Жизнь» 318 003,50 317 347,68 316 707,32 640,36 655,82 655,82 655,82 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00

7 АО «СО «Талисман» 295 741,57 0,00 0,00 0,00 91 612,79 459,08 459,08 0,00 91 153,72 91 051,28 10 865,63 0,00 0,00 0,00 0,00 79 877,27 75 000,00 0,00 45,66 262,72 102,44 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 102,44 0,00 0,00 0,00 0,00 204 128,77 204 128,77 0,00 0,00
8 ООО «СК «Согласие» 275 875,61 0,00 0,00 0,00 204 702,41 2 208,40 1 862,20 346,20 202 494,01 198 200,34 195 690,95 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 2 280,90 228,49 4 293,67 3 938,88 3 831,35 107,53 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 354,78 0,00 0,00 0,00 0,00 71 173,19 68 716,19 0,00 2 457,00

9 ООО  СК «Сбербанк 
страхование жизни» 261 506,20 259 301,85 259 301,85 0,00 2 204,35 2 204,35 2 204,35 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00

10 СПАО «РЕСО-
Гарантия» 257 269,72 0,00 0,00 0,00 95 272,40 5 522,28 3 351,26 2 171,02 89 750,12 87 936,89 68 679,85 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 1 039,09 18 217,95 1 337,10 685,56 685,56 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 105,70 545,85 0,00 0,00 476,12 0,00 161 997,32 161 997,32 0,00 0,00

11 САО «ВСК» 232 021,27 0,00 0,00 0,00 153 986,82 30 045,48 7 804,56 22 240,92 123 941,34 123 559,50 99 919,59 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 7 491,94 16 147,97 381,84 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 381,84 0,00 0,00 0,00 0,00 78 034,45 78 034,45 0,00 0,00

12 ООО «Капитал Лайф 
Страхование Жизни» 209 970,55 208 113,93 208 113,93 0,00 1 856,63 1 856,63 1 791,16 65,47 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00

13 СПАО «Ингосстрах» 179 760,99 0,00 0,00 0,00 87 547,76 16 222,86 7 712,79 8 510,08 71 324,89 65 630,08 58 022,03 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 1 192,50 6 415,54 5 608,98 1 086,15 1 086,15 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 957,83 3 565,00 0,00 0,00 85,83 0,00 92 213,24 91 689,24 0,00 524,00
14 АО СК « Армеец» 175 226,86 0,00 0,00 0,00 12 644,86 1 934,63 268,63 1 666,00 10 710,23 10 322,17 9 353,03 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 19,83 949,32 388,06 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 388,06 0,00 0,00 0,00 0,00 162 582,00 162 582,00 0,00 0,00

15 ООО  «Зетта Стра-
хование» 167 637,48 0,00 0,00 0,00 152 864,18 252,17 65,48 186,69 152 612,01 152 609,51 24 310,04 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 128 135,40 164,08 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 2,50 0,00 14 773,29 14 773,29 0,00 0,00

16 ООО «Альфа-
Страхование-Жизнь» 148 251,67 148 153,82 148 153,82 0,00 97,85 97,85 0,00 97,85 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00

17 АО ВТБ Страхова-
ние жизни 142 089,82 142 089,82 142 089,82 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00

18 ООО «СМО «Спасение» 92 310,28 0,00 0,00 0,00 92 310,28 92 310,28 0,00 92 310,28 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00

19 ООО «СК «АК 
БАРС-Мед» 86 708,43 0,00 0,00 0,00 86 708,43 86 708,43 0,00 86 708,43 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00

20 ООО «АК БАРС 
СТРАХОВАНИЕ» 85 093,86 0,00 0,00 0,00 85 093,86 17 723,48 17 510,03 213,46 67 370,37 47 510,25 5 845,72 0,00 0,00 0,00 889,53 6 268,42 0,00 0,00 1 576,46 32 930,12 19 860,13 0,00 0,00 0,00 0,00 19 425,03 0,00 0,00 0,00 435,09 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00

21 ООО  «СК 
«Мегарусс-Д» 50 364,95 0,00 0,00 0,00 47 096,47 1 592,89 1 592,89 0,00 45 503,58 45 503,58 45 503,58 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 3 268,47 3 268,47 0,00 0,00

22 ООО «СК «Гранта» 42 485,22 0,00 0,00 0,00 42 485,22 1 943,65 686,47 1 257,18 40 541,58 38 393,91 37 910,33 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 25,83 457,75 1 976,68 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 1 891,43 85,25 0,00 0,00 170,99 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00
23 САО ЭРГО 38 896,74 0,00 0,00 0,00 33 175,92 0,00 0,00 0,00 33 175,92 32 696,72 30 823,91 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 1 444,81 428,00 479,20 144,63 0,00 144,63 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 334,57 0,00 0,00 0,00 0,00 5 720,82 5 720,82 0,00 0,00

24 ООО СК «ВТБ 
Страхование» 34 673,58 0,00 0,00 0,00 34 673,58 25 164,30 14 409,56 10 754,75 9 509,27 9 481,17 170,46 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 8 902,95 407,76 28,10 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 28,10 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00

25 ПАО «САК «ЭНЕР-
ГОГАРАНТ» 28 145,37 0,00 0,00 0,00 17 741,37 5 090,36 4 447,99 642,37 12 651,01 12 219,08 11 898,35 0,00 0,00 0,00 259,89 0,00 0,00 0,00 0,00 60,84 431,93 431,93 431,93 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 10 404,00 10 404,00 0,00 0,00

26 ООО «СК «Ренес-
санс Жизнь» 19 738,78 16 235,63 16 235,63 0,00 3 503,15 3 503,15 993,89 2 509,26 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00

27 ООО СК «Паритет-СК»19 412,75 0,00 0,00 0,00 236,78 0,00 0,00 0,00 236,78 236,78 236,78 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 19 175,97 19 175,97 0,00 0,00
28 АО «МАКС» 14 558,50 0,00 0,00 0,00 3 579,19 0,00 0,00 0,00 3 579,19 3 579,19 3 579,19 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 10 979,31 10 879,31 0,00 100,00
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Отметили День страховщика

Активный отдых и позитивное общение
Накануне Дня страховщика   состоялось массовое мероприятие, традиционно организованное Союзом страховщиков Татарстана (ССТ). В очередной, уже в 
четырнадцатый, раз представители страховых компаний, работающие в республике Татарстан, собрались на корпоративную Спартакиаду, чтобы активно 
отдохнуть и позитивно пообщаться. А иначе, как показывает многолетняя практика, на подобных встречах и не бывает.

На базе отдыха МВД «Динамо» в п. Мирный высадили 
свои спортивные десанты 8 компаний: «Ренессанс», 

«Согласие», «Армеец», «Гранта», «Энергогарант»,  
«Альфастрахование», «Чулпан», «Ресо-Гарантия».

Под веселую музыку прибывших в начале приглашали 
в велком-зону на горячий чай  с выпечкой,  который сопро-
вождался оживленными беседами, искренней радостью от 
долгожданной встречи. В назначенное время спортивный 
праздник стартовал.

Руководителей, участников и болельщиков тепло при-
ветствовала президент ССТ Екатерина Семенова, которая 
поздравила всех коллег с профессиональным праздником, 
отметив замечательную традицию ее празднования по-
спортивному, на свежем воздухе, в большом дружественном 
кругу.

Спонсор  
полосы – 
АО СК «Чулпан»

Формат проведения Спар-
такиады и на сей раз отличил-
ся оригинальностью – коман-
дам предстояли испытания в 
рамках захватывающей игры 
«Форт Боярд». Прохождение 
этого квеста-шоу, по словам 
организаторов, гарантирует 
участникам небывалый за-
ряд энергии, вселяет в них 
уверенность в своих силах, 
учит быстро принимать ре-
шение в стрессовых ситуаци-
ях и, конечно же, сплачивает 
коллектив. Забегая вперед, 
нужно сказать, что именно 
так и получилось.

Вначале каждой из восьми команд предложили придумать 
название, девиз, разъяснили правила игры, которая заклю-
чалась в завоевании и нахождении ключей к сокровищам. 
Стоит отметить, что сделать это было совсем непросто, и к 
чести игроков, они стремились проявлять максимум усилий 
– физических, творческих, интеллектуальных, чтобы достичь 
заветного приза. Это и прохождение лабиринта с веревками, 
забивание гвоздей, набрасывание колец, запоминание поло-
жения шариков и воспроизведение этой последовательности, 
вытаскивание мяча из клетки и многое другое. Причем требо-
вания, как правило, предполагали различные условности, что 
значительно затрудняло, на первый взгляд, обычные задания. 
Без ловкости, смекалки, терпения и сплоченности некоторые 
испытания пройти было бы невозможно. Немаловажное зна-
чение имела и поддержка коллег. На протяжении всего квеста 
напряжение не отпускало как игроков, так и болельщиков. 
Тем было радостнее его успешное завершение.

В связи с тем, что три ко-
манды заработали одинако-
вое количество ключей – по 
4, исход между ними  решил 
танцевальный баттл. Тако-
го массового и активного 
флешмоба спортивная пло-
щадка базы еще не видела! 
Все  команды  – участники   в 
танце активно поддерживали 
своих коллег.

И все же по его результатам  больше всего зажига-
тельной оказалась команда страховой компании «Гранта», 
Она и стала победителем. Второе и завоевали команды  
страховых  компаний  «Энергогарант» и «Армеец»,   По-
здравляем, молодцы!.

Командам-призерам под аплодисменты и торжественную 
музыку вручили дипломы, кубки и подарочные сертификаты 
в развлекательный центр «Форсаж». Не остались без по-
дарков и остальные участники, им презентовали полезные 
на работе и в быту предметы – чайники.

И не беда, что часть со-
ревнований и даже церемо-
ния награждения прошли 
под дождем, это никого ни-
сколько не смутило. Нена-
стье не помеха, если пози-
тивные эмоции бьют через 
край. А значит, праздник 
страховщиков удался и за-
помнится надолго.

До новых встреч, дру-
зья!

Алла БЕЛЯЕВА
Фото: Алла БЕЛЯЕВА,

Дмитрий ЛИВАНОВ
 


